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1. Il moltiplicatore di reputazione, ossia quando i
professionisti competenti e riconosciuti fanno la forza di
un’associazione.



https://uniexportmanager.it/

Il valore individuale degli iscritti rafforza la reputazione collettiva di Uniexportmanager, e
questa reputazione a sua volta accresce la credibilita e le opportunita per ciascun associato.
Un esempio concreto & l'intervento di Sam Sequi (Sequi Consulting), che, facendo leva sulla
sua esperienza in commercio internazionale e sul suo ruolo di associato Uniexportmanager,
ha identificato e segnalato un grave errore di traduzione nella versione italiana del
Regolamento (UE) 2024/1157 sulle spedizioni transfrontaliere di rifiuti.

La segnalazione — inviata alla Commissione Europea (DG Ambiente) e al MASE — ha
evidenziato come la sostituzione di “country of dispatch” con “Stato membro” nella versione
italiana potesse escludere gli operatori di paesi terzi dalla definizione di “persona che
organizza la spedizione”, creando rischi concreti di applicazione disomogenea del
Regolamento e responsabilita normative per gli operatori. Grazie alla prontezza tecnica e alla
correttezza formale della segnalazione, & stata ottenuta la correzione del testo italiano,
evitando potenziali contenziosi e distorsioni applicative.

Questo episodio illustra due effetti virtuosi. Primo, la competenza e la proattivita dei singoli
associati producono benefici che ricadono sull’intera comunita professionale: una
segnalazione ben motivata tutela il mercato e i colleghi. Secondo, I'appartenenza a
Uniexportmanager amplifica la portata dell’intervento: la credibilita dell’associazione facilita il
contatto con le autorita e conferisce maggior peso tecnico alle osservazioni.

Abbiamo tanti altri esempi di questo tipo, ne cito solo alcuni fra i piu recenti : le pubblicazioni
di Flavia Milesi e Gabriele Carboni, (le trovate su Uniexportmanager Library, i
riconoscimenti prestigiosi nel Franchising internazionale di Raffaella Condina e Federico
Fiorentini, gli interventi prestigiosi presso istituzioni internazionali e universita di
Giuseppina Bruno, Gianluca Lovisotto, Massimo Cugusi , Eletta Vettori , Giovanni
Pecorari con Confindustria Modena e Manuela Nicolosi con Confapi Catania. C'e anche il
rinnovo della norma UNI che vedra coinvolti Giuseppe Vargiu, Paolo Galbiati, Marco Piva.
L'invito ai colleghi & valorizzarsi valorizzando I'appartenenza all’associazione e
condividerla nelle attivita, nella comunicazione, nelle esperienze pratiche e segnalazioni
tecniche.

Naturalmente ciascuno ¢ libero di scegliere di operare per conto proprio nell’organizzare
eventi , senza comunicare connessioni associative, restando rinchiuso nel contesto del
proprio business, se lo ritiene opportuno . Qualcuno molto bravo pud certamente fare
'export da solo. Resta il fatto che la condivisione rafforza I’autorita collettiva e protegge
il lavoro di ciascuno. Uniexportmanager continua cosi a essere non solo una rete di
competenze, ma con I'export collaborativo diventa un moltiplicatore di reputazione e valore
professionale per tutti i suoi membiri.

2. Webinar del 4 giugno ore 17.30 : le nuove competenze
dell’EXIM

https://us06web.zoom.us/meeting/register/joAnebU4TVm1jNY4nwK_9w#/registration



https://us06web.zoom.us/meeting/register/joAnebU4TVm1jNY4nwK_9w#/registration

7
Digital Talk Uniexportmanager 4 Giugno 2026 h. 17:30

Le nuove competenze dell'EXIM, tra letteratura, nuovi assetti geopolitici e
Tecnologia in rapida evoluzione.

Nel Digital Talk Uniexportmanager di giovedi affronteremo: essere Export Import Manager
oggi. Le nuove competenze del'EXIM, tra letteratura, nuovi assetti geopolitici, e tecnologia in
rapida evoluzione.

LINK

Qui la scaletta del talk:

17:30 Presentazione dell'associazione e finalita a cura di Giovanni Pecorari, Export manager
e board member Uniexportmanager.

17:40 Marcela Ivonne Schiaffini - Responsabile Commerciale | Head of Sales @ LED SpA |
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LATAM Markets Specialist | Executive MBA. Focus: leggere i mercati, come la letteratura
sviluppa competenze per l'internazionalizzazione.

17:55 Marco Piva - Export Manager e direttore della formazione Uniexportmanager, exim
manager certificato UNI 11823:2021. Focus: essere EXIM Manager oggi, tra scenari
geopolitici e tecnologia in rapida trasformazione.

18:10 Q&A - il dibattito tra pubblico e relatori con moderazione di Giovanni Pecorari e

Giuseppe Vargiu. Sondaggio di Giovanni Pecorari. Promozione di Marco Piva. Gestione
video Claudio Massimo Onorato

Iscriviti al Digital Talk

3. Eventi

Si prospetta una primavera carica di eventi regionali con riverbero nazionale e si moltiplicano
le iniziative regionali legate al coinvolgimento di nostri colleghi .
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| colleghi registrati nel progetto ExportPRO saranno segnalati alle associazioni datoriali della
Sardegna nel contesto :
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A: Assistenza alle aziende per progetti da finanziare con 'accesso ai contributi a Fondo
Perduto per Tem, Internazionalizzazione, Transizione digitale

B: Laboratori Export Lab, con il supporto della FONDAZIONE DI SARDEGNA Presto vi

parleremo diffusamente dell’El progetto si fonda su una rete di collaborazione territoriale
d'eccellenza: Partnership Scientifica: Universita degli Studi di Cagliari — Dipartimento di
Scienze Economiche e Aziendali (SEA). Onboarding Imprese: Camera di Commercio di
Cagliari e Oristano, Confindustria, Coldiretti, Confapi e Confartigianato. Queste realta
garantiranno la selezione di un'aula di 20-25 partecipanti (imprenditorie laureandi) ad alto
potenziale
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Un'iniziativa EXPORT per micro,
piccole e medie imprese del territorio

| colleghi Fabio Matcovich e Loris Compostella, che hanno avuto un ruolo determinante
nel portare a termine il progetto di potenziamento export e territorio VICENZA EXPORT
TALES, hanno dato vita al PUNTO CRESCITA IMPRESE di Bassano del Grappa Una
iniziativa pilota, collegata al progetto VET, che facilita I'incontro fra domanda e offerta di
competenze export per il territorio, con attrazione imprese da Vicenza, Padova, Treviso,
Venezia.

Da segnalare nel Bellunese, a livello sviluppo territoriale con export, anche la collaborazione
con le associazioni locali di sviluppo e la Camera di Commercio avviata da Franco Ulgelmo.

MARCHE / LAZIO
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UMANITA AUMENTATA
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Centro Bandi Federitaly

Trovare il bando giusto per la tua impresa

centrobandi.federitaly.it"
—

La nuova risorsa resa disponibile da FEDERITALY che vede nei colleghi Uniexportmanager il
riferimento per 'export delle aziende associate.

4. Export Navigator Kit per I’Al

Oggi le PMI affrontano mercati internazionali sempre piu complessi e frammentati. Le
tradizionali attivita di supporto all'export (corsi teorici, missioni esplorative generiche) spesso
non generano il ROI sperato perché mancano di personalizzazione e portano le aziende a
"navigare a vista", disperdendo budget in tentativi non mirati. Le Camere di Commercio e le

Associazioni di Categoria hanno la necessita di:

e Offrire servizi ad alto valore aggiunto e fortemente innovativi;

e Fornire alle aziende strumenti pratici e subito applicabili, superando la logica della sola
formazione teorica;

e Avere una mappatura chiara dei bisogni e dei gap delle proprie imprese per orientare le
future politiche di supporto.

Per rispondere a queste esigenze, nasce il format "Export Navigator Kit": non € la classica
lezione frontale, ma un Workshop Operativo - in presenza o ibrido - in cui le aziende sono
protagoniste.

Lavorando in modalita “uno-a-molti”, guidate dai nostri esperti, le imprese impareranno a
utilizzare I'Intelligenza Artificiale per tracciare la propria rotta verso I'estero. Il vero elemento
di rottura & I'output: ogni partecipante non tornera in azienda con dei semplici appunti, ma
con uno strumento pratico, generato in tempo reale sui dati specifici della propria azienda,
che la guidera verso le destinazioni con le maggiori probabilita di successo.

Info Dino Carcaterra e ufficio soci.
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5. Faculty formazione: mantenimento per la certificazione
EXIM
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La 14° edizione dei nostri corsi si svolgera in autunno, tra settembre e ottobre. Invieremo il
calendario non appena disponibile a tutti gli interessati.

Nel frattempo sono previste, per ha gia ottenuto la certificazione, due brevi edizioni estive,
con date da definire tra giugno e luglio, che consentiranno di raccogliere gli otto crediti
necessari di anno in anno per il mantenimento. | docenti saranno come sempre dei nostri
associati attivi nei loro rispettivi settori, queste saranno le tematiche di quest’anno:

= Relazioni Digitali: con Federico Fiorentini — esperto di comunicazione e Linkedin, oltre che

di Franchising, andremo ad approfondire il potenziale di LinkedIn e X per il branding del
professionista export, per scalare le relazioni B2B e crescere.

= Solidita Normativa e Compliance: con Davide Crisci — esperto di compliance regolatoria e

logistica internazionale, entriamo nel vivo delle norme per I'export dei prodotti, delle
procedure documentali, e degli aspetti regolatori.

Per ulteriori informazioni:
organizzazione@uniexportmanager.it

6. Tesseramento 2026
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La prima associazione
sm indipendente dei 4
o professmmstl export 'l'f

E’ disponibile un nuovo formidabile strumento per I'export collaborativo. Il nostro repertorio
associati & stato aggiornato con nuove chiavi di ricerca, che consentono di individuare i
colleghi in base a esperienza, certificati, settori di specializzazione, e mercati di riferimento.
Naturalmente ricomprende solo i colleghi disponibili alla collaborazione, che vogliano essere
contattati da aziende o altri associati, e che abbiano completato il relativo form in area
riservata.

Per chi fosse intenzionato ad associarsi resta aperto il tesseramento. Ricordiamo che la
prima adesione all'associazione richiede I'invio di un cv aggiornato e del modulo di adesione
che trovate sul sito, firmato in digitale - formato p7m - oppure accompagnato da un
documento di identita. Ogni nuova candidatura sara previamente valutata dalla commissione
valutatrice in conformita a statuto associativo e codice etico. L’adesione diventa effettiva con
il versamento della quota indicata dal nostro ufficio associati.

Ricordiamo tra i benefici per gli associati:

» Accesso al programma Export Pro con segnalazione a imprese e associazioni
datoriali;

» Presenza nel repertorio associati 2026;

« Convenzioni con societa specializzate per CRM e Accesso gratuito a nuovi servizi Al;

» Attestato di qualita e qualificazione dei servizi professionali prestati come previsto da
legge 4/2013 - che assicura premialita in diversi bandi di incentivazione;

» Accesso alla qualificazione come Al Auditor/Assessor, in conformita alla Prassi di
Riferimento UNI/PdR 163:2024 per I'international assessment, con competenze e
strumenti di Al;

» Accesso alla community e ai canali riservati Whatsapp;

» Possibilita di iscriversi alla Formazione Uniexportmanager e riduzione del 33% sul
costo di accesso allesame di certificazione da EXIM Manager secondo norma UNI
11823:2021;

« Inserimento - per chi lo richiede e abbia i requisiti - al corpo docente della Formazione
Uniexportmanager e segnalazione alle Universita, Business School, e Academy che
richiedono docenti di export;

» Accesso alle richieste di collaborazione pervenute dal programma Quali Partner;


https://uniexportmanager.it/exportpro/
https://uniexportmanager.it/richiesta-adesione/

« lIscrizione - per chi ne possieda i requisiti - alla sezione speciale degli Innovation
Manager valida per I'accreditamento all’elenco MIMIT secondo il DL 07/05/2019;

» Possibilita di avviare e condividere progetti, iniziative, gruppi di export collaborativo con
il patrocinio associativo;

» Convenzione con ITA Airways - sconti sui voli che gli associati potranno utilizzare
direttamente, o estendere a particolari condizioni alle aziende con cui collaborano;

» Convenzione con Federltaly: segnalazione prioritaria alle aziende associate dei
colleghi Uniexportmanager, con possibilita di accedere alla Certificazione “100% Made
in Italy”;

» Sconto UNI per I'acquisto del fascicolo della Norma 11823:2021 (non operativo: in
attesa di rinnovo)

« Possibilita di partecipare come speaker ai nostri webinar due volte al mese;

« Convenzione con Export Planning - condizioni agevolate per i servizi della prima
piattaforma dedicata alle ricerche di mercato internazionali;

» Possibilita di avere le proprie pubblicazioni aggiunte alla libreria del sito
dell’associazione;

» Partecipazione agli incontri di Matchmaking e Networking organizzati nell’ambito delle
collaborazioni con Federltaly, AssoretiPMI, Ampioraggio, Confapi, Assimprenditori;

» Partecipazione da protagonisti al Premio Export Italia.

Per maggiori informazioni:
organizzazione@UNIEXPORTMANAGER.it

Condividi o iscriviti a questa newsletter: Link iscrizione

Interagisci con Uniexportmanager e con la community degli exportpeople sui canali
ufficiali:
https://uniexportmanager.it/ Sito web ufficiale e blog

i digital talk settimanali
https://premioexportitalia.it

https://www.linkedin.com/groups/3168681/ Gruppo Linkedin UNIEXPORTMANAGER

MercatiEsteri
https://www.linkedin.com/company/uniexportmanager/ Pagina Linkedin

Canale youtube uniexportmanager
Chat whatsapp Uniexportmanager (riservata ai soci, richiedi iscrizione)
Ufficio soci: organizzazione@uniexportmanager.it

UNIEXPORTMANAGER ¢ I'associazione professionale non ordinistica ex legge 4-2013, accreditata
MIMIT, associata a UNI Ente Italiano di Normazione che aggrega in tutta Italia gli export manager e
innovation manager.

Con i nostri associati condividiamo la missione di portare in ogni impresa competenze, sostenibilita e
buone pratiche di export e innovazione.
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